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Lp. Nazwa przedmiotu Liczba godzin

1 Filary skutecznej sprzedaży tradycyjnej oraz e-commerce 24

2 Profesjonalne handlowanie 20

3 Prowadzenie prezentacji handlowych 16

4 Marketing a sprzedaż 12

5 Lider sprzedaży 16

6 Nowoczesne metody i techniki zarządzania zespołem sprzedażowym 32

7 Zarządzanie projektami handlowymi 24

RAZEM 144
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