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Lp. Nazwa przedmiotu Liczba godzin
ZARZADZANIE PRODUKTEM
1 Trendy technologiczne ksztattujgce biznes na najblizsze 3 lata 4
2 Proces budowania kolekcji produktowej 12
3 Logistyka miedzynarodowa 8
SPRZEDAZ
4 Planowanie sprzedazy 8
5  Zarzadzanie sprzedaza 8
6 Controlling, analiza i budzetowanie sprzedazy 8
7 Strategie i techniki Visual Merchandisingu 16
8 Negocjacje 8
9 Autoprezentacja i wystgpienia publiczne 8
MARKETING i OMNICHANNEL
10 Strategie marketingowe i pozycjonowanie marki 8
11  Marketing sprzedazy 8
12  Marketing on-line 8
13 E-commerce 8
14  Efekt ROPO - studium przypadku 4
ZARZADZANIE EKSPANSJA ZAGRANICZNA
15 Strategie miedzynarodowe i strategie sieci 8
16  Zarzgdzanie miedzynarodowe w branzy fashion 16
17  Prawne aspekty sprzedazy i funkcjonowania grupy kapitatowej 8
18 Roznice kulturowe i etykieta biznesu 12
19 Wybrane aspekty zarzgdzania projektami 8
20 Egzamin 8

RAZEM
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